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S p e c i a l e  G r u p p i  e  C o n s o r z i

identikit

materiali pesanti come i laterizi, i vespai 
e il cemento.
Perché un rivenditore dovrebbe 
scegliere di entrare nel vostro 
consorzio?
Un rivenditore dovrebbe scegliere Cae 
per la coesione dei soci, la condivisione 
di problematiche comuni, la formazione, 
lo sviluppo costante di azioni di 
marketing e di comunicazione. Oltre 
naturalmente alla gestione dei fornitori 
contrattualizzati.
Qual è il vostro punto di vista 
rispetto alla concorrenza della 
Gdo? 
Il format della rivendita edile resta 
ancora la formula vincente per 
professionalità, servizio e cortesia.
In questo momento qual è 
l’obiettivo più importante che vi 
siete dati? 
Cercare di aggiungere servizi per gli associati, 
per agevolare la gestione di ogni rivendita.  
Quali iniziative di marketing e 
comunicazione avete messo in 
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Ci sono stati eventi particolari 
nell’ultimo anno? 
Nessuno.
Come è andato il fatturato del 
vostro consorzio nel 2018?
In leggera crescita.
Come sta andando invece nel 
2019 e quali sono le previsioni a 
fine anno? 
Il primo quadrimestre è in crescita. Nel 
mese di maggio e giugno si è registrata una 
contrazione rispetto allo stesso periodo 
2018. Ai dati attuali si prevede una 
chiusura in linea con l’anno precedente.
Avete aggiunto nuovi prodotti 
e/o servizi? 
Sì, abbiamo aggiunto il noleggio di 
piccole attrezzature, il colore e abbiamo 
implementato il settore ferramenta.
Quali sono i settori merceologici 
che stanno crescendo di più in 
rivendita, e quali invece sono al 
palo o stanno calando? 
Crescono i prodotti specifici per la 
ristrutturazione, sono invece in calo i 
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 RAGIONE SOCIALE COMPLETA: 

CAE – Consorzio Acquisti Edili

 SEDE CENTRALE: Via Roma 36 – 

12040 Sant’Albano Stura (Cuneo)

 TEL: 0172/430643

 FAX: 0172/418410

 MAIL: info@gruppocae.it

 SITO INTERNET: www.gruppocae.it

 TIPOLOGIA DI AGGREGAZIONE: 

consorzio

 ANNO DI FONDAZIONE: 1997

 PRESIDENTE: Monica Maccagno

 RESPONSABILE UFFICIO ACQUISTI: 

Claudio Agamennone

 FATTURAZIONE CENTRALIZZATA: 

no

 AREE GEOGRAFICHE SERVITE: 

Piemonte e Liguria

 NUMERO RIVENDITORI ASSOCIATI: 
2016: 18

2017: 20

2018: 20

2019: 20

 NUMERO PUNTI VENDITA: 22

 NUMERO SHOWROOM: 12

 SUPERFICIE COPERTA:

 SUPERFICIE SCOPERTA:

 DIPENDENTI:

 FORNITORI PARTNER: 120

 FATTURATO TOTALE:

PIEMONTE

ALESSANDRIA
GARBARINO GIUSEPPE DI GARBARINO 
MARCO & C. SNC
Terzo D’Acqui

ASTI
GALLO EDILIZIA SRL
San Damiano d’Asti

COMMERCIALE VILLANOVESE SRL
Villanova d’Asti

EDILCENTRO SRL
Canelli

EDILMODERNA
Calliano

CUNEO
ALLASIA EDILE SNC
Baldissero d’Alba

atto per il 2019? 
Abbigliamento staff, cartellonistica e 
segnaletica interna, giornalino InfoCae, 
presenza costante di comunicazione 
attraverso il web.
La digitalizzazione e 
l’automazione dei processi 

DUTTO LUCA DI DUTTO CRISTINA
Demonte

EDIL TUTTO SRL
Morozzo

EDILIZIA MARENE SRL
Marene

EDILIZIA NOVARESE SNC
Moretta

MACCAGNO SNC
Sant’Albano Stura

MAGAZZINO EDILE SALUZZESE SRL
Piasco
Saluzzo
Cuneo

RETIFER DI PAROLA & C. SNC
Centallo

SAROTTO GROUP
Narzole

VARRONE GIUSEPPE
Boves

TORINO
AMORUSO SRL
San Maurizio Canavese

CANEPA & FARRO SAS
Torino

EDIL VAL SANGONE SRL
Giaveno

GRISA SNC
Avigliana

LIGURIA

SAVONA
NEGRO SRL
Cengio

sono le nuove frontiere del 
business, anche in rivendita: 
come vi ponete rispetto a queste 
tematiche? 
Nd.
Fate e-commerce? 
Al momento no, per difficoltà di 

gestione.
Fate formazione nei confronti 
degli associati? 
Sì, facciamo corsi bimestrali sui materiali 
innovativi come sistemi a secco, prodotti 
per il ripristino strutturale, sistemi 
antisismici, acustica e bioedilizia.


